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交換留学　帰国後報告書 
交換留学中の学修記録

記入年月日 2026/06/20

学部・研究科/学年 国際商経学部・研究科 ３年 留学開始時 ２年

留学先大学 ブカレスト経済大学

留学先所属学部・研究科 ☒特定の学部等に所属しなかった

留学期間 2025 年 9 月 25 日 ～ 2026 年 6 月 19 日

単位について

留学先で取得した単位数合計 48 単位

本学で認定申請した単位数合計 48 単位

本学で認定された単位数合計 単位

☐　単位認定の申請をしない　　理由：

履修科目について

交換留学先で履修した科目について、科目毎に記入してください。履修科目が多く表が

足りない場合は、一番下へ表をコピーして記入してください。

① 　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

登 録 授 業 名 （ 現 地 言 語

で）

Negotiation and Techniques of Foreign Trades Operations

履修学期 1 単位数 ３単位 週の授業回数 2 回

授業のスタイル

☒講義　　☐チュートリアル　　☒ディスカッション　　☒プロジェクト　☐実験

その他（　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）

授業内容 国際取引における交渉理論と実務を学ぶ。

交渉準備、交渉スタイル、異文化交渉、輸出入契約、

国際物流、リスク管理などを扱う。

試験・課題 セミナーへの参加・関与度評価（50%）、

期末テスト（50%）

②

登 録 授 業 名 （ 現 地 言 語

で）

Services Economy

履修学期 １ 単位数 ４単位 週の授業回数 ２回

授業のスタイル
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☒講義　　☐チュートリアル　　☒ディスカッション　　☒プロジェクト　☐実験

その他（統計データ分析・プロジェクト　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）

授業内容 サービス経済の理論と実務を学ぶ。

サービス市場、需要と供給、価格設定、国際サービス、

観光・ホスピタリティ分野の経済分析などを扱う。

試験・課題 筆記テスト（60%）、プロジェクト（40%）

③

登 録 授 業 名 （ 現 地 言 語

で）

International Trade

履修学期 １ 単位数 ６単位 週の授業回数 ２回

授業のスタイル

☒講義　　☐チュートリアル　　☒ディスカッション　　☒プロジェクト　☐実験

その他（　データ分析・数値演習　　　　　　　　　　　　　　　　　　）

授業内容 国際貿易理論と実務を体系的に学ぶ。

比較優位理論、WTO 制度、多国間貿易、

貿易政策、制裁、国際交渉などを扱う。

試験・課題 期末試験（50%）、中間テスト（20%）、

セミナー参加・課題（30%）

④

登 録 授 業 名 （ 現 地 言 語

で）

Romanian language

履修学期 １ 単位数 ３単位 週の授業回数 ２回

授業のスタイル

☐講義　　☒チュートリアル　　☒ディスカッション　　☐プロジェクト　☐実験

その他（　語学演習・会話練習　　　　　　　　　　　　　　　　　　）

授業内容 ルーマニア語の基礎を体系的に学ぶ。

自己紹介、日常会話、電話応対、レストラン・ホテルでの会話などを通じ

て、

文法（名詞・動詞・時制・前置詞）と

読解・聴解・会話・作文能力を養成する。

また、ルーマニアの文化・社会的背景についても理解を深める。

試験・課題 プロジェクト発表（50%）、

授業への積極的参加・小課題（50%）

⑤

登 録 授 業 名 （ 現 地 言 語 Sustainable development
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で）

履修学期 2 単位数 3 単位 週の授業回数 2 回

授業のスタイル

☒講義　　☐チュートリアル　　☒ディスカッション　　☒プロジェクト　☐実験

その他（　ケーススタディ・発表あり　　　　　　　　　　）

授業内容 持続可能な開発（SDGs）に関する理論・政策・指標・資源管理・循環経

済・

持続可能なマネジメントなどを学ぶ

試験・課題 筆記試験（60%）、授業参加（10%）、セミナー活動（10%）、

プロジェクト提出（10%）、プロジェクト発表（10%）

⑥

登 録 授 業 名 （ 現 地 言 語

で）

Customer Relationship Management Analytics

履修学期 2 単位数 7 単位 週の授業回数 2 回

授業のスタイル

☒講義　　☒チュートリアル　　☒ディスカッション　　☒プロジェクト　☐実験

その他（データ分析ラボ・PC 実習あり　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）

授業内容 CRM（顧客関係管理）におけるデータ分析手法を学び、マーケティングリ

サーチ、統計分析（回帰分析・クラスター分析など）、データベース設計、

SPSS などを用いた分析、ビッグデータ処理、可視化およびレポート作成を

行う。

試験・課題 筆 記 試 験 （ 50% ） 、 プ ロ ジ ェ ク ト （ 20% ） 、ケー ス ス タ デ ィ ・ 課 題

（10%）、

実技テスト（20%）

⑦

登 録 授 業 名 （ 現 地 言 語

で）

Business process analysis and design

履修学期 2 単位数 6 単位 週の授業回数 2 回

授業のスタイル

☒講義　　☒チュートリアル　　☒ディスカッション　　☒プロジェクト　☐実験

そ の 他 （ Biza 等 を 用 い た モ デ リ ン グ 演 習 あ

り　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）

授業内容 ビジネスプロセス管理（BPM）を中心に、

業務プロセスの分析・設計・改善・自動化を学ぶ。

ER図、プロセスモデリング、プロセスマイニング、

ERP連携、業務改善などを扱う。



4

試験・課題 筆記試験（50%）、授業参加（20%）、チームプロジェクト（20%）、

出席（10%）

⑧

登 録 授 業 名 （ 現 地 言 語

で）

Direct Marketing

履修学期 2 単位数 4 単位 週の授業回数 2 回

授業のスタイル

☒講義　　☐チュートリアル　　☒ディスカッション　　☒プロジェクト　☐実験

その他（ケーススタディ　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）

授業内容 ダイレクトマーケティングの概念・発展、データベース、オファー、コミュ

ニケーション、物流などの要素、メール・テレマーケティング・オンライン

マーケティングなどの手法、キャンペーン設計・実施を学ぶ。

試験・課題 筆記試験（50%）、チームプロジェクト（25%）、

個人プロジェクト（15%）、授業参加（10%）

⑨

登 録 授 業 名 （ 現 地 言 語

で）

Online Customer Relationship Management

履修学期 ２ 単位数 ８単位 週の授業回数 ２回

授業のスタイル

☒講義　　☒チュートリアル　　☒ディスカッション　　☒プロジェクト　☐実験

その他（ケーススタディ・プレゼンあり　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）

授業内容 オンライン環境での顧客関係管理（eCRM）を学ぶ。

Web・SNS・メールマーケティングなどのツール活用、

マーケティングファネル、KPI 分析、データ解析、

AI による顧客関係の最適化などを扱う。

試験・課題 筆記試験（50%）、プロジェクト・課題（50%）

⑩

登 録 授 業 名 （ 現 地 言 語

で）

Business performance measurement

履修学期 ２ 単位数 ４単位 週の授業回数 ２回

授業のスタイル

☒講義　　☐チュートリアル　　☒ディスカッション　　☒プロジェクト　☐実験

その他（ケーススタディ・企業分析あり）　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）

授業内容 企業の業績評価（パフォーマンス測定）を学ぶ。

売上・費用分析、収益性指標、損益分岐点分析、財務分析（財務状態・
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キャッシュフロー）などを扱い、企業の経済・財務パフォーマンスを分析・

評価する。

試験・課題 筆記試験（70%）、課題・プロジェクト・授業参加（30%）


